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Dans sa propre agence ou au sein d'un reseau
franchise, le negociateur immobilier, qui est avant fout

un commercial, joue le réle d'intermediaire entre

vendeur et acheteur, proprietaire et locataire.
Ses missions sont les suivantes :

Force de conviction "
k\ Estimer les biens immobiliers

Diplomatie

Garantir la promotion du bien en terme

Organisation de publicite ou d'affichage

Assurer la mediation entre le vendeur et

Aisance relationnelle ,
I'acheteur

Reactivite Développer le portefeuille de I'agence
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BTS NDRC

Perspectives d'évolution

Notaire
Promoteur immobilier
Juriste immobilier

v ifevcommerce
VENTE ET SUPPORT



