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NEGOCIATEUR A e tsirs
| Expert de I'export, le négociateur ¢
I'international assure le developpement
C

ommercial sur une zone geographique et
negocie les contrats aupres d'enfreprises

etrangeres.
Ses missions sont les suivantes :

Capacite d'ecoute - , _
Proposition d'une offre adaptee aux besoins

Sens relationnel

Prospection des clients potentiels

Diplomatie

Elaboration d'une strategie commerciale sur

Disponibilité une zone geographique donnee

' Negociatfion ef signature des contrats

Savoir-faire

Techniques commercial et de

Suivi de la vente et de |la satisfaction du client

vente

Techniques de negociation l r

Connaissance des technicités

des produits de l'entreprise Jcifevcommerce

Maitrise de la langue anglaise VENTE ET SUPPORT



