MANAGER RAYON = issions

A la fois commercant, gestionnaire et chef
d'equipe, le manager de rayon est un pilier
pour le bon fonctionnement de la grande
surface.

Ses missions sont les suivantes :

Capacite de planification

Concevoir la strategie commerciale de
son rayon

Polyvalence

Analyse

Organiser et gerer le rayon

Fcoute

GoUt pour le terrain Suivre les ventes

Encadrer et animer une equipe de vendeurs
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Perspectives d'évolution

Responsable point de vente
Responsable magasin
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