
Rattaché à la direction nationale des ventes ou à
la direction commerciale, le directeur régional

met en œuvre et coordonner la politique
commerciale de l'entreprise sur une zone

géographique. 
Ses missions sont les suivantes :

Autonomie

Gestion du développement de la
performance

Suivi des budgets

Techniques de vente

Techniques de management

et de gestion d'équipe

Maîtrise du fonctionnement

commercial de l'entreprise

Notion de gestion

MissionsDIRECTEUR RÉGIONAL

Élaboration et mise en œuvre d'une stratégie
commerciale au niveau régional

Curiosité

Rigueur
Animation et management des équipes

Relationnel

Organisation

Suivi de l'économie de l'entrepriseSavoir-faire


