
Exerçant généralement dans de grandes
entreprises, le directeur commercial supervise

une équipe de vendeurs. Il est responsable des
activités de vente et de la fidélisation.

Ses missions sont les suivantes :

Relationnel Prospection de nouveaux clients et
nouveaux marchés

Amélioration de la satisfaction clients

MissionsDIRECTEUR 
COMMERCIAL

Amélioration de la rentabilité de l'entreprise

Autonomie

Rigueur

Lancement de nouveaux produits et services

Écoute

Organisation

Suivi des objectifs, de dépenses et du chiffre
d'affaires

Perspectives d'évolution

Dirigeant de l'entreprise 


