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Le commercial prospecte et negocie avec
’"_:_I,.—_“} I'objectif de vendre les biens ou services de
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s 'entreprise qu'il represente.
Ses missions sont les suivantes :

Développer les ventes et assurer le suivi

Dynamisme I
Negociateur (

Perséeverant

Gerer l'aspect administrafif
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Gerer un portefeuille de clients

Bon relationnel

Etablir un plan de prospection
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~) & Perspectives d'évolution
BTS MCO
BTS NDRC Manager d'equipe
BAC+3 RDCFI Responsable grands comptes
BAC+3 Biz Dev Conseiller commercial
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