
Management

Prospection d'une clientèle d'entreprises et de
particuliers

Mise en œuvre de la politique commerciale de
l'entreprise

MissionsCHARGÉ DE DÉVELOPPEMENT
COMMERCIAL

Identification des cibles commerciales

Stratégie
commerciale

Négociation

Maîtrise des outils
informatiques

Recrutement et formation des équipes de vente

Mise en place des actions de fidélisation

Directeur commercial

Perspectives d'évolution

Professionnel polyvalent, le chargé de développement
commercial assure le suivi des démarches

commerciales de l’entreprise sur ses marchés.
Ses missions sont les suivantes :

https://commerce.ifcv.fr/metiers/directeur-commercial

