ASSISTANT COMMERCIAL

L 'assistant commercial joue un réle d'animation et
d'interface entre les differents collaborateurs et
assure le developpement, le suivi administratif et
commercial de la clientele.

Ses missions sont les suivantes :

Rigueur

Organisation Conseiller et orienter la clientele

Sens de |'écoute
Gerer les livraisons

Autonomie

Enregistrer les commandes en provenance des

Aisance relationnelle commerciaux et transmettre les informations

Suivre et traiter les factures et avoirs clients,
fournisseurs et prestataires
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